


Neste momento apresentamos para o
interessado em se tornar um Consultor
VOLTXS, a nossa minuta de contrato
com os termos e condicoes da parceria.

Prospeccao de Clientes (Busca do
cliente propenso a reducao de
gastos na conta de Energia)

Na etapa inicial do trabalho, o Consultor VOLTXS
precisara buscar um cliente consumidor de energia
elétrica que pague pelo menos RS 5.000,00 por
més. O cliente que ird receber a proposta, precisara
entender que sera feita uma locacao de usina solar
e que esse beneficio ndo trard nenhum tipo de
investimento da parte do cliente.

O Consultor deverd solicitar para os seus
contatos as contas de energia das unidades
consumidoras envolvidas e interessadas em
obter o beneficio de créditos de energia. Para os
casos das contas com a Classificacao B3 — Baixa
Tensdo, apenas a Ultima conta de Energia serd
necessaria. Caso o cliente tenha a Classificacdo
A4 — Alta Tensao, serd necessdrio solicitar as
dltimas 12 contas de Energia.

Formulacao da proposta do Cliente
(Entrada no funil de vendas)

A equipe comercial da VOLTXS fard a andlise do
perfil de consumo do cliente e confeccionard a
proposta com um desconto garantido nas contas de
energia. Os descontos podem variar de 5% a 30%.
Esse valor dependerd das caracteristicas do
negdcio(empresa), do valor total de consumo do
cliente, da tarifa, da classificacao do cliente e outras
avaliagoes que serao feitas pela VOLTXS.




Chegou a hora! Nesse momento, o

Consultor apresentard a proposta para o ‘
cliente prospectado. A equipe VOLTXS / )
estard apta para responder dividas e

auxiliar o Consultor no fechamento do

negdcio. Os quesitos técnicos e de

apresentagao da empresa deverao,

exclusivamente, serem feitos pela equipe

VOLTXS. E importante que nesse momento

o Consultor tenha pleno conhecimento do

negdcio e ndo passe nenhum tipo de

informacgao errada para o cliente.

Fechamento do Negdcio
(Assinatura do contrato)

Etapa mais importante! Em caso de aceite do
Cliente dos termos e condicdes apresentados na
proposta comercial, iremos enviar os contratos de
Gerenciamento e de Locacao. Os contratos
deverao ser analisados pelos tomadores de
decisao.

O prazo para a entrega da usina em operacao é
de 6 a 10 meses e o prazo contratual do servico é
de 10 anos. Cabe salientar que ndo havera
nenhuma necessidade de investimento e que a
VOLTXS ficard responsdvel por toda a gestdo
contratual do inicio ao fim.

Depois do fechamento do negdcio, e, <
consequentemente a implantacao da L .
usina solar para o cliente, o Consultor

receberd valor do primeiro aluguel que

o cliente desembolsar para a VOLTXS.

Viu como é facil?!
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Ent tat ti ‘-l
ntre em contato agora mesmo com o nosso time VO ltxs

da VOLTXS e se torne um Consultor!




